Szkolenia psychologiczne – na żywo :
	Termin szkolenia
	Temat szkolenia

	26.08.2008, g.17.10-18:40
	Skuteczna komunikacja - metody aktywnego słuchania

	26.08.2008, g.18:45-20:15
	Komunikacja niewerbalna - postawy, gesty, granice

	27.08.2008, g.17.10-18:40
	Jak rozmawiać z ludźmi - o różnych sposobach przetwarzania informacji

	27.08.2008, g.18:45-20:15
	Asertywność - jak i kiedy powiedzieć „nie”

	28.08.2008, g.17.10-18:40
	Jak wpływać na zachowanie ludzi?

	28.08.2008, g.18:45-20:15
	Sztuka motywowania siebie i innych

	31.08.2008, g.15:00-16:30
	Jak sobie radzić z „pożeraczami czasu”?

	31.08.2008, g.16:45-18:15
	Jak się bronić przed manipulacją?

	31.08.2008, g.18:30-20:00
	Jak się targować - podstawy negocjacji

	01.09.2008, g.17:10-18:40
	Rozwiązywanie konfliktów

	01.09.2008, g.18:45-20:15
	Zarządzanie czasem - delegowanie zadań

	02.09.2008, g.17:15-18:40
	Czym kierują się ludzie w podejmowaniu decyzji?

	02.09.2008, g.18:45-20:15
	Sprzedaż jako zaspokajanie potrzeb klienta

	03.09.2008, g.17:10-18:40
	Zarządzanie czasem - formułowanie priorytetów

	03.09.2008, g.18:45-20:15
	Podstawy zarządzania personelem

	04.09.2008, g.17:10-18:40
	Dobijanie targu - o końcowej fazie negocjacji

	04.09.2008, g.18:45-20:15
	Skuteczna komunikacja - metody aktywnego słuchania

	05.09.2008, g.17:10-18:40
	Jak wpływać na zachowanie ludzi?

	05.09.2008, g.18:45-20:15
	Jak się targować - podstawy negocjacji

	06.09.2008, g.14:00-15:30
	Asertywność - jak i kiedy powiedzieć „nie”

	06.09.2008, g.15:45-17:15
	Rozwiązywanie konfliktów

	06.09.2008, g.17:30-19:00
	Jak się bronić przed manipulacją?

	06.09.2008, g.19:15-20:45
	Sztuka motywowania siebie i innych

	07.09.2008, g.13:45-15:15
	Zarządzanie czasem - formułowanie priorytetów

	07.09.2008, g.15:30-17:00
	Skuteczna komunikacja - metody aktywnego słuchania

	08.09.2008, g.17:10-18:40
	Komunikacja niewerbalna - postawy, gesty, granice

	08.09.2008, g.18:45-20:15
	Asertywność - jak i kiedy powiedzieć „nie”

	09.09.2008, g.17:10-18:40
	Czym kierują się ludzie w podejmowaniu decyzji?

	09.09.2008, g.18:45-20:15
	Podstawy zarządzania personelem

	10.09.2008, g.17:10-18:40
	Jak rozmawiać z ludźmi - o różnych sposobach przetwarzania informacji

	10.09.2008, g.18:45-20:15
	Jak wpływać na zachowanie ludzi?

	11.09.2008, g.17:10-18:40
	Jak sobie radzić z „pożeraczami czasu”?

	11.09.2008, g.18:45-20:15
	Zarządzanie czasem - delegowanie zadań

	12.09.2008, g.17:10-18:40
	Rozwiązywanie konfliktów

	12.09.2008, g.18:45-20:15
	Sprzedaż jako zaspokajanie potrzeb klienta

	13.09.2008, g.14:00-15:30
	Asertywność - jak i kiedy powiedzieć „nie”

	13.09.2008, g.15:45-17:15
	Sztuka motywowania siebie i innych

	13.09.2008, g.17:30-19:00
	Dobijanie targu - o końcowej fazie negocjacji

	13.09.2008, g.19:15-20:45
	Czym kierują się ludzie w podejmowaniu decyzji?

	14.09.2008, g.14:00-15:30
	Jak się targować - podstawy negocjacji

	14.09.2008, g.15:45-17:15
	Jak się bronić przed manipulacją?

	14.09.2008, g.17:30-19:00
	Jak rozmawiać z ludźmi - o różnych sposobach przetwarzania informacji

	15.09.2008, g.17:10-18:40
	Rozwiązywanie konfliktów

	15.09.2008, g.18:45-20:15
	Jak wpływać na zachowanie ludzi?


